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Walmart v. Amazon v. CVS/Aetna en el
mercado de atencion de la salud de EE UU

(Fuentes: Articulos redactados por Bertha Coombs,
una reportera de CNBC)

Walmart, el mayor empleador de EE UU, esta tratando de
redisenar la manera en que funciona el mercado de atencion de la
salud en EE UU. Es una de las pocas compaiiias que tienen el poder
de lograrlo, segun CNBC.

Elmayorista estd en conversaciones iniciales con Humana sobre
reforzar su asociacion, lo que también podria implicar la adquisicion
de la compaiia de seguros, dijeron a CNBC fuentes familiarizadas
con la situacion. Para Walmart, la adquisicion de Humana seria
sumamente costosa, ante el hecho de que la compafiia de seguros
de salud fue valorada recientemente en US$37.000 millones, La
adquisicion fallida de Aetna de Humana en 2015 estuvo valorada en
US$54.000 millones. “Humana es un bien potencialmente atractivo
para Walmart, que desea diversificar sus ingresos”, escribié en un
informe reciente el analista de seguros de salud Cantor Fitzgerald,
seflalando que el minorista y la aseguradora ya estan asociadas en un
plan Medicare de medicamentos de receta cuya marca comparten.

Walmart también inicié conversaciones de adquisicion con la
compailia incipiente de compra de productos farmacéuticos en linea
PillPack, por menos de US$1.000 millones. Las conversaciones
estdn en etapas iniciales, pero indican una visién ambiciosa de
ofrecer servicios e incluso asumir riesgos de una gran poblacion de
pacientes que incluye estadounidenses de bajos ingresos y de edad
avanzada.

Las movidas de Walmart surgen pocas semanas después
de que tres megaempresas, Amazon, Berkshire Hathaway y J.P.
Morgan, anunciaron planes conjuntos para mejorar la experiencia
de atencion de la salud de sus 1,3 millones de empleados.
Walmart emplea 2,3 millones de personas y llega a millones de
estadounidenses mediante sus ventas en linea y en tiendas minoristas
de todo tipo de mercancias, desde alimentos hasta medicamentos de
receta.

“Todos en el pais estan diciendo que Amazon y sus asociados
estin cambiando el panorama de los grandes empleadores
autoasegurados”, dijo Trevor Price, CEO de la compafiia de
servicios de atencion de la salud Oxeon Partners, que sigue muy
de cerca a Walmart. “Pero la compaiiia con la mayor oportunidad
de cambiar el panorama de la atencién de la salud, dado el numero
de estadounidenses que pasan semanalmente por sus puertas, es
Walmart”.

Los empleados y los clientes de Walmart provienen de todos
los grupos demograficos, incluyendo las poblaciones de bajos
ingresos que representan la gran mayoria de los costos de atencion
de la salud del pais. Eso brinda a Walmart la posibilidad de tener un
impacto real.

Walmart tiene acceso al consumo de alimentos, a datos médicos
y a patrones de estadounidenses de todas las clases sociales. Para
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¢ Takeda Pharmaceutical (de Japon) esta considerando
adquirir Shire Plc., una empresa que figura en la bolsa de
Londres. En una declaracion, Takeda manifestd que esta
“considerando la posibilidad de realizar una oferta a Shire por
la empresa”. Las conversaciones estan en etapas preliminares
y al 28 de marzo la junta directiva de Shire todavia no habia
sido contactada. La probable motivacion de Takeda para la
adquisicion es expandir sus areas principales de oncologia,
gastroenterologia y neurociencia.

¢ El fabricante estadounidense de productos farmacéuticos
Mylan adquirira derechos de comercializacion mundiales de GA
Depor del fabricante de medicamentos israeli Mapi Pharma, un
producto de acetato de glatiramer de larga duracion empleado
en el tratamiento de la esclerosis multiple en relapso y remision.
El presidente de Mylan, Rajiv Malik, comento, “Mejorar las
vidas de los pacientes de EM en el mundo entero es uno de los
objetivos principales de Mylan. Reconocemos que el acceso
facil a medicacion es algo muy importantes para los pacientes de
EM y creemos que cuando se apruebe, GA Depot proporcionara
una opcioén de tratamiento importante y bienvenida”. Se calcula
que cerca 2,3 millones de personas padecen de EM en el mundo.

¢ Zuellig Group adquirio el 20 por ciento de la participacion
de Temask Holdings en el distribuidor asiatico de medicamentos
Zuellig Pharma. Zuellig Group, un accionista mayoritario de
Zuellig Pharma, anunci6 la adquisicion, dando fin a la inversion
de una década de antigiiedad del fondo singapurense. “La

Una instantanea del mercado
farmacéutico japonés

(Fuentes: Pharma Japan; datos proporcionados por mayoristas de
medicamentos que tienen contratos con Encise, una filial de Crecon
Research & Consulting; la empresa de investigacion de mercado Fuji
Keizai; datos de IQVIA)
En Japodn, las ventas de medicamentos éticos ascendieron a

9.910 millones de yenes en el ejercicio fiscal 2017 (de abril de
2017 a marzo de 2018) teniendo en consideracion los precios
del Instituto Nacional de la Salud, lo que representa un aumento
del 0,97% frente al afio anterior, segiin datos preliminares en un
informe mensual emitido por la empresa de investigacion Encise.

En marzo, las ventas de medicamentos éticos ascendieron
a la cantidad preliminar de 806.000 millones de yenes, lo que
representa una reduccion interanual del 4,9%. El medicamento
Maviret, de AbbVie, contra la hepatitis C fue el de mayor
venta, con 14.500 millones de yenes, seguido por el inhibidor
de la proteina PD-1 Opdivo, de Ono Pharmaceutical, con 9.700
millones de yenes y el medicamento de gran venta Avastin, de
Chugai Pharmaceutical, para el tratamiento del cancer, con 8.900
millones de yenes. Por compaiiia, Takeda Pharmaceutical tuvo las
mayores ventas en marzo, de 52.200 millones de yenes, seguida
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Walmart (cont.). ..

atender a estos grupos diversos, Walmart ha estado incrementando
sus ofertas de productos para la atencion de la salud, desde
productos farmacéuticos hasta la prestacion de servicios médicos,
todo centrado en la asequibilidad. La compafiia ofrece una lista de
medicamentos de receta que vende por US$4 sin requerir seguro.
Segtn la compaiiia, desde su inicio en 2006 ese servicio ahorro
mas de US$3.000 millones a sus clientes.

A lo largo de los anos Walmart intent6 reforzar esos servicios
ofreciendo acceso a atencion médica, con resultados mixtos. El
afio pasado empez0 a ofrecer servicios de analisis de laboratorio en
algunas ubicaciones en Texas y la Florida, y ademas instalo clinicas
de atencion primaria que funcionan en tiendas Walmart. Para
sus empleados con necesidades complejas, como intervenciones
quirurgicas de alto riesgo, la compafiia ha estado afiadiendo
instituciones como la Clinica Mayo a su red en un programa
llamado “Centros de Excelencia”.

Una discrepancia, segun lo sefiala Price, de Oxeon, es que el
modelo de negocios de Walmart se basa en vender todo lo que
desean los consumidores, incluyendo productos poco saludables
como alimentos procesados y cigarrillos. Eso estaria en conflicto
con una mayor penetracion en los servicios de atencion de la
salud. A diferencia de ello, CVS Health — una cadena de farmacias
minoristas y de servicios de gestion de prestaciones farmacéuticas
--, junto con otros proveedores de servicios de atencion de la salud,
dejo de vender cigarrillos como parte de su transformacion en
una compaiiia centrada en la atencion de la salud. El afio pasado
CVS anuncié planes de adquirir la compaiiia de seguros Aetna
por US$69.000 millones. CVS tiene 9.800 farmacia, su servicio
de gestion de prestaciones farmacéuticas atiende a 94 millones de
miembros de planes y cuenta con 1.100 clinicas Minute en sus
farmacias.

De todos modos, en un momento en que Walmart esta
invirtiendo mas en su division de alimentos, tiene la oportunidad de
unir su creciente concentracion en ambas industrias. Los expertos
en atencion de la salud concuerdan en que Walmart es una empresa
a la que se debe prestar atencion. “Aparte de los medicamentos
especializados, Walmart es calladamente la farmacia mas
asequible del pais”, dijo Thomas Cassels, un investigador y asesor
del sector, “y al contratar directamente con proveedores de todo
el pais también esta en vias de ofrecer los servicios médicos mas
asequibles”.

farmacéutico japonés (cont.). ..

por Daiichi Sankyo con 47.000 millones de yenes y Chugai con
36.100 millones de yenes.

Se espera que el mercado japonés de genéricos ascienda a
1,223.300 millones de yenes, teniendo en consideracion los envios
de fabricantes de medicamentos, lo que representa un aumento del
26,9% frente a los 964.000 millones de yenes proyectados para
2017. Segun la compaiiia de investigacion de mercado Fuji Keizai,
las ventas de biosimilares ascenderan a 65.000 millones de yenes.

Los incentivos de reembolso para los profesionales de la salud
que cambian a genéricos, que fueron aumentados en la revision
de precios del ejercicio fiscal 2018, asi como otras medidas,
aumentaran la expansion del mercado de genéricos en Japdn, dijo
Fuji Keizai. Se proyecta que en 2017, el mercado de versiones
genéricas de medicamentos para la hipertension ascienda a 143.300

millones de y el de los tratamientos del tracto digestivo superior a
91.000 millones de yenes. Es probable que estas cifras asciendan a
206.300 millones de yenes y a 94.200 millones de yenes en 2021,
respectivamente. En el espacio de la hipertension, Fuji Keizai
predice aumentos significativos de las versiones genéricas de
Olmetec y Micardis, asi como en el ambito del tratamiento de las
afecciones del tracto digestivo superior. La entrada anticipada al
mercado de la version genérica de Nexium, alrededor de 2020,
sera una catalizadora de la expansion de genéricos en el mercado,
dijo.

Entretanto, se proyectan 160.500 millones de yenes para el
mercado de genéricos autorizados, cuyas expectativas se habian
fijado en 72.700 millones de yenes. En el mercado de biosimilares,
el primer biosimilar de Rituxan sali6 a la venta en Japon en enero.
Ante la aprobacion ya concedida a los primeros biosimilares de
Enbrel y de Herceptin en enero y en marzo, respectivamente, Fuji
Keizai espera que se lancen en 2018.

Entre octubre y diciembre de 2017, la tasa de uso de genéricos
en Japon se mantuvo en un 68,9% en cuanto a volumen, un 0,1
punto porcentual frente al trimestre anterior, segun la Asociacion
de Medicamentos Genéricos de Japon, (abreviada en inglés como
JGA). La tasa de uso de genéricos representa la proporcion de
genéricos frente a todos los medicamentos listados, excluyendo
productos sin sustitutos genéricos. La cifra trimestral se calculo
empleando datos de IQVIA y de las principales compaifiias
miembros de la JGA.

McKesson toma otra medida proactiva
contra la epidemia de opioides

(Fuentes: McKesson y un articulo de Michael Johnsen publicado en
Drug Store News)

McKesson ofrecio donar US$100 millones para combatir la
epidemia de opioides en EE UU mediante la formacion de una
fundacion dedicada a abordar la crisis.

“A nosotros en McKesson nos preocupa profundamente
el impacto que la epidemia de opioides esta teniendo sobre las
familias y las comunidades de toda nuestra nacion. Es por eso que
estamos tomando nuevas medidas para combatir la epidemia”,
dijo John Hammergren, presidente de la junta directiva y CEO
de McKesson. “Estas nuevas iniciativas proporcionaran fondos
adicionales para combatir el abuso y las recetas médicas excesivas,
asi como para incrementar la instruccion de médicos y pacientes.
Creemos que nuestra inversidbn y nuestros actos continuos
podran tener un impacto positivo, especialmente si se realizan en
asociacion con otros participantes en el sector de la atencion de la
salud, asi como con funcionarios, administradores y reguladores
gubernamentales”.

Se espera que la nueva organizacion sin animo de lucro se
concentre en la instruccion de pacientes, cuidadores y proveedores,
en abordar temas importantes de politicas ¢ incrementar el acceso
a tratamientos que salvan vidas, tales como a medicamentos que
revierten los efectos de las sobredosis de opioides. El trabajo
de la Fundacion estara supervisado por una junta compuesta
por una mayoria de directores externos, incluyendo expertos en
atencion de la salud y en el tema. Los detalles sobre el liderazgo,
las prioridades estratégicas y los criterios para las donaciones se
anunciaran en los proximos meses. Esta nueva fundacion es aparte
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McKesson (cont.). ..

de la fundacion sin animo de lucro existente de McKesson, que se
concentra especialmente en fomentar una mejor atencion de los
pacientes de cancer.

McKesson indico seis puntos principales que moldearan la
labor de la Fundacioén con farmacias, formuladores de politicas,
recetadores y fabricantes.

1) Acelerar la creacion de un sistema nacional de alerta de
seguridad de medicamentos de receta. Para identificar pacientes
en riesgo de consumo excesivo, abuso, adiccion o uso indebido
de opioides, la Fundacion invertira en el desarrollo de un sistema
nacional que empleara informacion de medicamentos de receta
para proporcionar alertas en tiempo real a farmacéuticos y
finalmente a profesionales de la salud que los receten, que indique
las instancias en que se requiera obtener mas informacion sobre el
paciente antes de dispensarle opioides.

2) Facilitar la emision de recetas electronicas. Para reducir
el niimero de recetas médicas fraudulentas o falsificadas, durante
2019 McKesson dejara de vender opioides a clientes que no puedan
aceptar recetas electronicas de sustancias reguladas y asistira a los
clientes de esa indole que necesiten asistencia para realizar esa
transicion. McKesson sigue abogando que el Congreso requiera
que los opioides se receten electronicamente;

3) Apoyar empaquetado con dosis limitadas. Para facilitar
que los médicos receten y que los farmacéuticos dispensen en
dosis menores, asi como para reducir el volumen de productos sin
usarse, en el afio en curso la Fundacion se unird proactivamente a
todos sus fabricantes de opioides asociados para elaborar planes de
empaquetado con dosis limitadas;

4) Distribucion acelerada de nuevos calmantes del dolor
no opioides. Con el fin de mejorar el acceso a medicamentos, la
Fundacion trabajara con fabricantes asociados para facilitar la
disponibilidad inmediata en todo el pais de calmantes del dolor
no opioides ni bien los apruebe la Direccion de Alimentos y
Féarmacos; y,

5) Proporcionar capacitacion gratuita a farmacéuticos sobre
los medicamentos que revierten los efectos de las sobredosis. La
Fundacion ofrecera a los farmacéuticos capacitacion gratuita a
cargo de expertos médicos independientes sobre como administrar
medicamentos como naloxona.

Ademas, la Fundacion redactara y pondra a disposicion de los
interesados un informe anual sobre el progreso de estas iniciativas
de la Fundacion con el fin de compartir con el publico lo que se
aprendi6 y determino.

Miembros de la IFPW se reunieron en

la Ciudad de Nueva York para la Mesa

Redonda de CEOS de 2018

La Mesa Redonda de CEOS de 2018 se celebro en el Pierre,
un hotel situado en el centro de Manhattan con vista al Central
Park. En ella miembros de la IFPW mayoristas y fabricantes se
reunieron para obtener perspectivas oportunas y perspicaces de
lideres de la industria farmacéutica.

Los asistentes acudieron a una recepcion de bienvenida y cena
en la noche del 9 de abril, en la que se renovaron amistades y se
formaron nuevas conexiones de negocios. Los invitados disfrutaron
una cena de dos platos y postre en el Saléon Wedgewood del Hotel
Pierre tras una célida bienvenida y comentarios de apertura del

presidente de la IFPW, Steve Collis, presidente de la junta directiva,
presidente y CEO de AmerisourceBergen Corporation.)

La sesion de la mafiana siguiente fue iniciada por el presidente
de la IFPW Mark Parrish, seguida por un dia completo de
presentaciones y discusiones sobre una amplia variedad de temas.
Los favoritos perennes Doug Long (vicepresidente de Relaciones
Industriales) y Per Troein (vicepresidente de Alianzas Estratégicas
de IQVIA (anteriormente QuintilesIMS) analizaron en detalle
el estado actual del mercado mundial de distribucién mayorista,
asi como la direccion del mercado en los proximos varios afios.
Robert Stewart, CEO de Amneal Pharmaceuticals, realiz6 una
presentacion reflexiva de sus perspectivas de la relacion entre
fabricantes y mayoristas, y el Sr. Ken Suzuki (vicepresidente de
la junta directiva de la IFPW y presidente de la junta directiva
de VITAL-NET Inc.), Rafael Teixeira, vicepresidente y gerente
general de Operaciones en Brasil del Grupo de Especialidades
de Profarma/AmerisourceBergen, hablaron en detalle sobre el
mercado de distribucion en Asia y América Latina.

Después del almuerzo, Andrew Forman y Todd Skrinar, de
EY, hablaron sobre el enorme efecto de los Grandes Datos sobre
la industria farmacéutica y lo que se podra esperar de esos efectos
en el futuro. El dia finalizé con un panel de discusion detallada
sobre los medicamentos especializados y los biosimilares, un
seguimiento a una conversacion sobre el mismo tema en la Mesa
Redondea de CEOS de 2016. Los panelistas fueron Mostafa
Kamal, CEO de MagellanRx Management, Nitin Sahney, CEO
de Pharmacord, Doug Tsao, analista del Sector de Atencion de la
Salud de Barclays, Rick Lozano, vicepresidente de Biosimilares
y Desarrollo Comercial Integrado de AmerisourceBergen y Per
Troein, de IQVIA. El moderador del panel fue Doug Long, de
IQVIA. Después de una animada sesion de preguntas y respuestas,
Mark Parrish, presidente de la IFPW clausuro la reunion.

La IFPW y su personal desean agradecer personalmente a
todos los atareados oradores que dedicaron tiempo a hablar en la
reunion de este afio.

La Mesa Redonda de la IFPW del afio que viene se volvera
a realizar en el Hotel Corinthia de Londres. Las fechas exactas
se publicaran proximamente, asi que presten atencion a la
notificacion “reserve la fecha” en su correspondencia electronica.

Noticias (cont.)...

consolidacion del interés de Zuellig Group en Zuellig Pharma
reconoce la dedicacion de la administracion a la estrategia
de Zuellig Pharma y no resultara en ningun cambio en la
administracion ni en la dedicacion excepcional y prolongada de
Zuellig Pharma a sus clientes”, expreso el grupo. Los detalles
financieros de la adquisicion no han sido revelados.

* FExpressCoverage, una nueva plataforma resultante de la
asociacion de McKesson Specialty Health (una division de
McKesson Corporation) y CoverMyMeds (parte de McKesson
Rx Technology Solutions) ya estda en funcionamiento. La
plataforma conecta pacientes, proveedores, pagadores y la
industria de ciencias bioldgicas en un esfuerzo para facilitar
el acceso de los pacientes a medicamentos e incrementar el
cumplimiento con miras a que este sistema de apoyo unificado
reduzca el abandono de los medicamentos con la consiguiente
obtencion de mejores resultados.

(Fuentes: Comunicados de prensa de las compariias,
DealStreetAsia, Drug Store News, Pharma Japan)




